Nyetablering i krisetider: Hydex blir totalleverand

1. januar opprettet Hydex Gruppen et nytt selskap for h
menter for hydrauliske systemer til hydrauliske anlegg p4 land og til havs.

Storleveranse: Hydex-trioen Steinar Haugnes (r.v.), Frank Skogli og Stein-Ove Haugnes leverte i
Jjanuar et storre hydraulisk anlegg til Hydro Aluminium og Qatar Petroleum nIalummmmapro—
sjektet Quatalum.
Selskaper vil ogs4 tilby Haugnes, griinder og daglig
kompetanschevende tjenes-  leder av Hydex Gruppen

ter pa de ad

Stein Ove Haugnes, som
tidligere har vart ansart i

- Ved 4 opprette Instru-- Grorud og Skedsmokorset.

matic blir vi totaleleveran-

dor av systemer og kompo-  Sterkere i markedet
nenter, sier Steinar Instrumatic skal ledes av

sosterselskapet Systemhy-
(L d

- Vi kan konsentrere oss
mer, og fir flere ressurser pd
dette markedet ved 4 skille

Instrumatic AS skal forhandle m3lei

ut en virksomhet for mile-
instrumenter i et eget, dedi-
kert selskap, sier Stein Ove
Haugnes.

Instrumatic skal forhandle
instrumentene som blant
annet méler nivi, volum-
strom, forurensing, posisjon
og varme i vasker og gasser.
Selskapet skal ogs3 for-
handle prosess- og oljefiltre.

Ambisjoner
Hydex Gruppen bestir fra
udhgcre av selskayene Sys-

og leverer hydrauhske syste-

og de to verksted- og
komponenudskapene Sy-
linderteknikk og Hydrau-
likkeeknilh

Instrumatic overtar en

eksisterende omsetning av
mileinstrumenter fra disse

okonomiske krisen. Vi
moter utfordringen ved &
legge enda storre vekt pa
nyutvikling, kompetanse,
leveringsdyktighet og ser-
vice. En av vére fremste for-
trinn er forebyggende vedli-
kehold. Det gir aldri av
moten, sier Steinar Haug-
nes, griinder og leder av
Hydex Gruppen.

Hydex Gruppen med In-
strumatic har sine storste
markeder innenfor energi-
produksjon, prosess- og
verkstedindustri, skipsfart
og annen marin virksom-
het, olje- og gassektoren og
hydrauliske kjoretoy.

Blant hovedleveranderer
og partnere er bedrifter som
Barksdale, Kracht og Inter-
normen. Selskapet driver en
kompetanschevende skole,
Hydex skolen, for egne an-
satte, kunder og konkurren-
ter.

»
tre selskapene, men har
bisiese vekstplaner ut over
dene SUSERRIS"

- Vi skal ta matkedsande- |
ler fra konkurrentene. Ved &
lytte til markeder har vi
ogsd forstitr at det er mulig-
heter for 4 etablere et dedi- 7
kert selskap for 4 hjelpe
kundene enda bedre. Med
Instrumatic fir vi mulighe-
ten til 4 oke kompetansen
rundt disse produktene og
yte endre bedre service, sier
Haugnes.

Moter utfo
Hydex hadde i 2008 en
omsetning pi rundt 140
millioner kroner og gr i mn
12009 med en o
pd rundt 40 mxlhoneth?a
ner.
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